
 Painel de Análise de Vendas 
SCTotal 

O novo Painel de Vendas do SCTotal foi desenvolvido com as mais modernas
bibliotecas  gráficas  e  recursos  de  Inteligência  ArƟficial.  Para  acessá-lo,  basta
digitar “Análise de Vendas” no menu principal do SCTotal.

No painel é possível analisar uma série de indicadores, mapas geográficos,
mapas de calor, gráficos de linhas com x, y e z (gráficos de dispersão 3D), gráficos
de densidade, entre outros.

 



Barra de Opções e Filtros

Na esquerda tem a barra de opções e filtros como:

* Análise com localização ou sem (para os gráficos de localização)
* Faturamento ou Qtd. de Vendas: mostra todos os gráficos comparando valores
totais em reais (faturamento) ou comparando QuanƟdade de Vendas.
* Vlr. de vendas ou lucro: Dentro de faturamento pode escolher pelo total em real
ou lucro
* Filtros por filial, cliente, vendedor, produto, marca, grupo, etc.: Todo os gráficos
são apresentados respeitando os filtros escolhidos.

Evolução Mensal ou Anual

Com uma linha para cada ano, permiƟndo comparar a evolução dos meses
com relação aos anos anteriores ou apenas comparando o total anual.

 



Ranking 

Vários  gráficos  de  ranking  comparando  clientes,  vendedores,  produtos,
grupos, subgrupos, marcas e filiais

 

 



Novos Clientes

Esse gráfico mostra a quanƟdade mensal de clientes atendidos, informando
a relação entre novos e recorrentes, assim como uma linha com  média móvel
mensal  e  outra  linha  com a  quanƟdade  de  clientes  com cadastro  acima de  x
meses, que permite acompanhar como está o retorno de clientes.

 



Mapa de Calor

Através  desse  moderno  gráfico  pode-se  verificar  os  melhores  produtos,
subgrupos, grupos ou marcas e quais são os melhores e piores meses de venda, de
uma forma muito rápida e objeƟva.

 

       

 



    ComparaƟvo Mensal  

O mesmo relatório apresenta o mês atual inteiro de vendas, dia a dia, e ao
mesmo tempo uma comparação com o mês anterior e com o mesmo mês do ano
passado.

Vendedores 

Análise completa comparaƟva entre vendedores. Nos Vendedores por Mês
as linhas mostram as tendências de vendas e os pontos as vendas mensais. Já o
Ticket Médio por Vendedor mostra o valor médio de vendas de cada vendedor e a
distribuição  de valores  ou quanƟdades  das  vendas  realizadas,  sendo que  cada
faixa colorida representa a frequência com que certos valores aparecem. Quanto
mais larga a curva, mais comum é aquele valor.

 



Dias da Semana

Cada dia mostra duas barras, sendo uma o valor médio geral do período
informado e outra o valor médio do mês atual, para verificar a performance deste
mês em comparação com a média geral.

Vendas  por Hora

Esta análise permite visualizar o número médio de vendas por hora em cada
dia da semana e no geral, para uma conclusão sobre os horários de menor e maior
movimento.

 



Indicação

Neste gráfico em espiral, as maiores linhas representam a mídia que está
sendo mais efeƟva.

 



Mapas  Geográficos

Acompanhe também onde estão concentradas as suas vendas, por bairro,
cidade e estado, com mapa de calor e zoom.

 





 



 


